
REMISE DES DIPLOMES - IFV

NOM Préno m Titre obtenu

AMILLAT Sébastien oul

ACQUIER Delphine oul

BROCAS Ludivine oul

CAPDËVIELLE Sandrine oul

ESCALONA Karine oul

GARCEAU I ulien oul

GR GRI La!rence oul

LABAGNERES Sophie oul

LACOSTE Karlne oul

LANNES Alexandra oul

MAGDELAINE Sandrine oul

PINSON Jesstca

RAMOUDT Rudy oul

RATABOUIL Cécile oul

SE NAT Corinne oul

VIRTÊ Raphaèi oul



REMISE DES DIPLOMES. GUCD

NO IV] Pré nom Titre obtenu

ABADIE Céline oul

ALENDA Frédéric oul

BAGET Arnaud oul

BEDIAN Amandine oul

BORRELL Benjamin oul

BOUCHER Philippe oul

CASSOU Mélissa oul

CORREIA Xavier oul

COUERBE Michael oul

COURTADE Kévin oul

FA5QUEL

GARRIGUES Marie oul

GODEFROY Sophie oul

HERNANDEZ Anthony oul

LAGUENS oul

LAMOTHE Mélissa oul

LAPORIE Mathieu oul

LAUER Elodie oul

LECLERE oul

NICOLAU Pauline oul

PERE Laëtitia oul

POUTOU Maxime oul

RAUD Maxime oul

ROUCHARD Valérie oul

SANS NAHORT Audrey oul

scoTTo Dt uccto Mârine oul

SKIERKOWSKI arnândine oui

SPANGENBERG Rémy oul



REMISE DES DIPLOMES - VENDEUR CONSEIL

NOM Prénom Titre obten u

BARTHE Monique

BOULENT Rodolph-" oul

GETEDAN lvlylène oul

LUZET Maria NON

MARCO Maèva oul

RICHARD Alexandr-" out

WELSCHINGER HUgO oul



REMISE DES DIPLOMES - MANAGER

NOM Prénom Titre obtenu

ANCLADE oul

ANTONY G uillaume oul

BARZANTI Maddy

BEX Pierre oul

CAPES oul

FLAM ER La ura oul

FURLAN La ure oul

LAFO N oul

LARROQUE Emilie oul

LUGAND Thomas oul



Niveau BAG en 1 an

'' ii..it 
'.

*,:tllill!

'ENTE :

Formation de vendeurs opéraiionnels

vendre el conseiliei les produils et senv;ces
du secteur d'activité

Contribuer à l'optimisation de I'unitê de vente

l,4aîtise prcfessiannelle deveiappée en entrcpise.
évaluée par Ltne synthèse écrite êt une sautenance

Êniplayé de iibre sè)1/!ce

\4naient l:onseil
Fidélisation du clie]t

Conseil et Vente

(h,t/7r,r/tes .r/i]x,'rti:iries oti rrsri

GnniieDistiùuta\ i;a)ijtaÊra:a)t,.J.)..)tô:

!i_-j )Jc.r/. ai.r ::ji:r..

Niveau BAC +2en2ans
GËSTIONNÂIRE P'UNITE CO|I/IfoIERçIALË

ÊT DE DISTRIBI.'TION
Hrepatalton aux mêlters o encadremenï

du commerce et de la disiriirutiûn

Gérer et commercialiser des produits ou
services, dans ie resrpect de la règlernentation
Iiée au sêcteur

Parliciper à l'encadrenrent ei à la gÉstion du
personnel

Contribuer à la gesticn et au développenreni
d'un centre dè profit

Projet de création d entrcptise - soLlenance orale
devant un jury de pofessionnela

;1]'la-,arla .r, jnr, ;r ir r a'ir'r'

Prospecrcr de nouveaux clienls

Conduire des enLrelieîs de venie

Orgdniser sor] trêvaii etgérer les inforrnaiions

Suiv,e sa clientele

Slè)ge en entrep!ise avec ftpport soutenLt devêltt
ùrt juty cle prc[esson cls

Techùico catnnerLrië!

Conseiller de vente

Techûiques de 'lente

Vente ferrêtn

AtI iv lIés {i, at. i è rc s .}i i tn 11 û l:} i I 1è r e s

Chargé de clientèle Agir)l i-)!-"'rlaaari-:l

NiveauBAC+3en1an
IT4ANAGER DE LA DISTRItsUTION

M a n age n e n I o pé rati o û n e I
Chef de rayon

(;a n se ) ; ; a) i ca n, n e r.: i à I v è rT e

GLjs! hn àdfi r'tlsttu! ! /e a, {i i; a nciere li:..rjrc.,oêir14 ...i-.j:re ji

Développernent de ôompétences stiatègiques

Décliner ia stratégie comn'rêrtiaie de son point
Ce vente en pian d'actions

Manager et affifmer sori leâdership au quoiidien
dans la distribuiion

Pilotef un proje{ et favoriser les piaiiques
in novantes dans la distribution

Rappaft d'activité relatif aux filsslors s,técifiqÛes
réalisées en entrepise - sautenance

i),:i.: )a.l)i.ci : : r:. i I i't:t !'t:,, li i

Respônsable magasin

Matketîtg de la disiriLutian
l/tâlrâ gi:," de :^ !,.l]les

Chef de département cammercial

Service aô$Ir)ercià1 {.f .U,)sajr''.. : i - c -1. i;!-
Lnet oe layon


