REMISE DES DIPLOMES - IFV

NOM Prénom Titre obtenu
AMILLAT Sebastien Qul
ACQUIER Delphine oul
BROCAS Ludivine oul
CAPDEVIELLE Sandrine oul
ESCALONA Karine oul
GARCEAU Julien oul
GRIGRI Laurence oul
LABAGNERES Sophie oul
LACOSTE Karine QuI
LANNES Alexandra Oul
MAGDELAINE Sandrine oul
PINSON lessica _
RAMOUDT Rudy oul
RATABOUIL Cécile oul
SENAT Corinne oul
VIRTE Raphaél Qul




REMISE DES DIPLOMES - GUCD

NOM Prénom Titre obtenu
ABADIE Céline oul
ALENDA Frédéric oul
BAGET Arnaud Qul
BEDIAN Amandine oul
BORRELL Benjamin Qul
BOUCHER Philippe oul
CASSOU Mélissa cul
CORREIA Xavier oul
COUERBE Michaél oul
COURTADE Kévin oul
FASQUEL Florine g
GARRIGUES Marie oul
GODEFROY Sophie Qul
HERNANDEZ Anthony oul
LAGUENS Audrey oul
LAMOTHE Melissa oul
LAPORTE Mathieu oul
LAUER Elodie oul
LECLERE Thomas OUul
NICOLAU Pauline oul
PERE Laétitia oul
POUTOU Maxime Qul
RAUD Maxime oul
ROUCHARD Valérie oul
SANS-NAHORT Audrey Qul
SCOTTO DI UCCIO Marine oul
SKIERKOWSKI Amandine Qul
SPANGENBERG Rémy cul




REMISE DES DIPLOMES - VENDEUR CONSEIL

NOM Prénom Titre obtenu
BARTHE Monique _
BOULENT Rodolphe oul
GELEDAN Mylene oul
LUZET Maria NON
MARCO Maéva oul
RICHARD Alexandre oul
WELSCHINGER Hugo oul




REMISE DES DIPLOMES - MANAGER

NOM Prénom Titre obtenu

ANCLADE Thomas oul
ANTONY Guillaume oul
BARZANTI Maddy

BEX Pierre Oul
CAPES Claire oul
FLAMER Laura oul
FURLAN Laure oul
LAFON Emilie oul
LARROQUE Emilie oul
LUGAND Thomas ouI




VENDEUR CONSE!L EN UNITE COMMERCIALE
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LES FORMATIONS DEE CC1
AUX METIEAS COMMENCIAUY

Formation de vendeurs opérationnels

Vendre et conseiller les produits et services
du secteur d'activité

Contribuer a Poptimisation de l'unité de vente

Maitrise professionnelle deveioppee en entreprise,
évajuée par une synthése ecrife et une souternance

Employé de libre service
Vendeur Conseil
Fidélisation du client
Conseif et Vente

Commerces alimaniairas ou nob

Granicde Distribution

= | ey o
LOMIMSreces de gros

Vendeur Gaissiar

Pl

Niveau BAC + 2 en 2 ans

GESTEONNAERE'D’UNITE COMMERCIALE
ET DE DISTRIBUTION

 Préparation aux métiers d’encadrement

du commerce et de ia distribution

- Gérer et commercialiser des produits ou

services, dans le respect de la reglementation
liée au secteur

Participer a l'encadrement et a la gestion du
persannel

Contribuer 2 la gestion et au développement
d'un centre de profit

Projet de création d'enireprise - soutenance orale
devant un jury de professionnels

HTarCias

Alfaeie oo

Management opérationne!
Chef de rayon

Conseiller commercial venite
Geastion admitustrative ef financiére

Service commercial

Vente comimerce

| F@rmatlon de commercaaux efﬁcsents

° F’rospecter_-de_ nouveaux che-nts

v C;Q_nd.uire des entretiens de vente
Organiser son travail et gérer les informations

< Sujvre sa clientele '
Stage en entreprise avec rapport soutenu devant
un jury de professionnels

o Sk industrie
Technico commercial

Tre o s
Hansports Techniques de vente

Conseiller de vente i
SR Veente terrsin

Activités financieres ef immobilieres

Agent Commeroial

Chargé de clientéle

Niveau BAC +3en 1 an
MANAGER DE LA DISTRIBUTION

Développement de compélences siratégiques

» Décliner la stratégie cornmerciale de son paint
de vente en plan d’actions

« Manager et affirmer son leadership au guolidien
dans la distribution

« Piloter un projet et favoriser les pratiques
innovantes dans la distribution

Rapport d'activite relatif aux rmissions specifiques
réalisées en entraprise - soulenance
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it persennet
Responsable magasin

Marketing de fa distribution
Manager des vanies
Chef de département commercial
Negociation

Hesponsable calsses

Responsable se

rvice clisital
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Cher de ravon




